Fragenkatalog an Best Practice: Bei der Beantwortung der Fragen, kann es hilfreich sein auch Entwicklungen z.B. in unterschiedlichen Jahren anzugeben. 

Welche Rechtsform habt ihr?
Hängt Euer Unternehmen mit anderen fest zusammen? Gibt es einen Überbau oder Untereinheiten? Wie beeinflussen sich diese Unternehmen finanziell? 
Welchen Stellenwert hat Umlagefinanzierung in Eurem Unternehmen generell?
Wie hoch ist Euer Gesamtumsatz im Jahr? Was davon ist durch Mitglieder erzeugt?
Wie viele Mitglieder habt ihr? Welchen Anteil haben diese zu den restlichen Kunden?

Investitionskosten:
Wie habt ihr Eure Investitionskosten aufgebracht? 
Wie habt ihr Eigenmittel aufgebracht?

Fixkosten:
Fließt ehrenamtliche Arbeit durch Mitglieder mit in Eure Kostenstruktur ein? Wenn ja, wie viele Hauptamtliche bezahlt ihr im Vergleich zu Ehrenamtlichen?
Wie hoch sind Eure Mitgliedsbeiträge? Gibt es Staffelungen? Habt ihr Erfahrungen gesammelt was die Höhe betrifft? 
Wie errechnet ihr den Mitgliedsbeitrag?
Wie viel Prozent Eurer Fixkosten deckt ihr über Mitgliedsbeiträge?
Was finanziert ihr mit den Mitgliedsbeiträgen?

Variable / Stückkosten:
Gibt es Mitgliederpreise? 
Wie unterscheiden sich Mitgliederpreise zum Ladenpreis?
Wann werden Mitgliederpreise angepasst?
Welchen Anteil hat Euer Umsatz von Mitgliedern und Nicht-Mitgliedern?

Resümee:
Ist Eure Gesamtfinanzierung mit Mitgliedern sicherer als ohne?
Habt ihr auch über andere Modelle nachgedacht, wenn ja welche?
Was unterscheidet Euch finanziell zu einem klassischen Unternehmen? Welche Vorteile siehst du darin?
Welche finanziellen Herausforderungen habt ihr? 
Wo seht ihr prinzipiell Grenzen und Potenziale Eurer Finanzierung?
